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Webseitenbesucher gezielt ansprechen

Wäre es nicht interessant zu wissen, welche potenziellen Kunden (Leads) sich auf Ihrer Website umschauen? 
... oder welche Ihrer Bestandskunden sich für weitere Produkte / Dienstleistungen interessieren? 
Wir ermöglichen Ihnen eine neue Art der Webanalyse: vertriebsorienƟert und benutzerfreundlich.

Steigern Sie die ProdukƟvität Ihres Vertriebs, indem Sie Ihre Webseitenbesucher idenƟfizieren und 
automaƟsch in vorqualifizierte Vertriebskontakte umwandeln.

1. „Ping!“ Sie haben einen neuen Besucher!
Jemand sieht sich auf Ihrer Webseite um... Und Sie erfahren sofort, um welche Firma 
es sich handelt und welche Seiten er sich ansieht.

Alle Logos / Marken sind eingetragene Warenzeichen der jeweiligen Unternehmen.2
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2. Profiling für FortgeschriƩene!
Sie wissen nun, welche Firmen auf Ihrer Webseite unterwegs sind. Handelt es sich 
aber wirklich um Interessenten oder wollten sie sich „nur mal umsehen“?
Auch hier wird Ihr Vertrieb akƟv unterstützt: Anhand des Nutzerverhaltens werden 
„interessante“ Webseitenbesucher automaƟsch gefiltert & vorqualifiziert.



... und den Umsatz steigern!

„89 % der B2B-Käufer nutzen das Internet für ihre Lieferantenauswahl. Wie im privaten Bereich, 
recherchieren Einkäufer online, bevor Sie eine Einkaufsentscheidung treffen.“ (qymaƟx.de, Nov 2018)

Deshalb ist Ihr WebauŌriƩ heute mehr als nur eine Visitenkarte Ihres Unternehmens: 
Mit der KombinaƟon aus WiredMinds LeadLab und CAS genesisWorld wird Ihre Webseite zu einem 
Vertriebsinstrument und einer neuen Umsatzquelle.
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3. An die Telefone - FerƟg - Los!
Sie kennen Ihre Webseitenbesucher und wissen, für welche Produkte/Dienstleistungen 
sie sich interessieren - egal, ob es sich um Neu- oder Bestandskunden handelt.
Nun kommt Ihr Vertrieb ins Spiel: Mit individueller Ansprache und gezielten Angeboten 
schöpfen Sie Ihre Umsatzpotenziale aus!

4. Zahlen, Daten, Fakten
Wie viele Neukunden haben Sie durch Ihre Webseite gewonnen?
Um wie viel % haben Sie Ihren Umsatz steigern können?
Welche Seiten wurden am häufigsten besucht?

Interessenten

Mustermann GmbH



Kontakt

Sie möchten den mpl Konnektor WiredMinds in Ihrem Unternehmen nutzen?

Wir, als erfahrener Partner, stehen an Ihrer Seite - damit Ihr Projekt ein Erfolg wird!
Bauen Sie auf unser Know-How, das Ihnen die Stolpersteine aus dem Weg räumt. 

Sprechen Sie uns an! Wir helfen Ihnen und beraten Sie gerne.
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mpl SoŌware GmbH
ZeƩachring 2
70567 StuƩgart 

Tel: +49 711 781937-30 
Fax: +49 711 781937-40 
info@mpl.de  |  www.mpl.de
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